


SEU PRIMEIRO
INVESTIMENTO EM
COMUNICACAD
PARA NAD ERRAR

E COM A GENTE

A Bem-vindo,
~~vamos te mostrar como funciona!
04, N E simples, facil e com resultado.
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IMPULSIONAMENTO DE N[GUCIUS .-
PRODUTOS E SERVICOS
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30 dias de Gestao em Campanhas
Patrocinadas nas Redes Sociais e Sites de
Busca com Estratégia de Comunicacao,
Definicao de Publico, Simulacao de
Investimento, Veiculacao e Analise.

.. EMAIS:

Configuragao completa no Gerenciador de
Negocios do Facebook Business
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‘ Atendimento diario por grupo de Whatsapp
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Relatorios Otimizacoes
semanais constantes




PSSO K PASSD
ENTREVISTA SOBRE
0 NEGOCIO

NOSSA EQUIPE DE GESTAO DE TRAFEGO
VAI REALIZAR UMA REUNIAO DE IMERSAO
NO SEU NEGOCIO

ASSUNTOS:

> Nessa reuniao buscaremos conhecer
mais sobre seu produto/servigo, seus
objetivos, seu cliente ideal e obter os
acessos as redes, além de esclarecer
duvidas quanto ao impulsionamento
dos contelidos e funcionamento de
todo o projeto.
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PASSD A PASSO
CONFIGURACOES
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.<T|,/f . COMQACESSO A CONTA, REALIZAREMOS
r /;{ _/AS CONFIGURAGCOES NECESSARIAS
_..-~—‘"___‘.'.<\ | ® :

/. ASSUNTOS:
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% > Com os acessos as redes sociais,

iniciaremos as analises dos perfis e
configuracoes do Gerenciador de
Negocios, de maneira a estarmos
sempre aptos a anunciar,

| protegendo as informagoes
importantes da conta de anuncios.




PASSO A PASSE

PLANEJAMENTOD
ESTRATEGICO AIDA

COMO ATRAIR, INTERAGIR, GERAR DESEJO E
CONVERTER ACAO? DEFINICAO DO
PLANEJAMENTO ESTRATEGICO E SIMULAGOES

ASSUNTOS:

> Nesta etapa, utilizando a estratégia
AIDA, montamos um documento com
o planejamento estratégico a ser
seguido, estudo de publico e simulagoes
de campanhas dentro das ferramentas
de Trafego Pago.

>Com a aprovacao do planejamento,
seguimos para a proxima etapa.




PASSO A PASSD:

INICIO DA
CAMPANHA
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AQUECIMENTO DA CONTA DE ANUNCIOS

ASSUNTOS:

> Para evitar bloqueios e problemas
desnecessarios, realizamos um
aguecimento de conta, de forma a iniciar
os patrocinados gradualmente, dando
tempo a ferramenta para acumular
inteligéncia na direcao desejada.
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PASS( A PASST
ANALISE DE
DERFORMANCE

t ﬂTIMIZABflES

ACOMPANHAMENTO DIARIO COM 4
RELATORIOS SEMANAIS

ENTREGAS:

>0 acompanhamento da conta de
anuncios é diario e as otimizacoes
sao realizadas de acordo com a
necessidade das campanhas.

> Os relatorios sao feitos

semanalmente e a medida que a

conta é aquecida, entramos ha

segunda fase das campanhas,

seguindo com as otimizacoes e =9
relatorios semanais. — i




i,o‘ 6’, Q% o(\‘qll
cnnmltnAMA

DE CAMPANHA

D1 - Entrevista

D2 - Acesso e
p Configuracoes

& D5 - Planejamento e
Simulacao

D7 - 1° fase de campanhas
Aquecimento da conta

D14 - Analise 01

D15 - 2° fasede
campanhas

D21 - Analise 02

D30 - Analise 03
Relatoério Mensal
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VISUAL |
\/ - PRODUGAO"

pERFORMANCE

pnumn

ALTA PERFORMANCE

por R$2.650.00/més

No plano trimestral

. Proposta valida por 5 dias.
Formas de pagamento pelo site:

Pagseguro, PiXx, Transferéncia, Boleto ou
Cartao de Crédito (com parcelamento)

<= TRANSFERENCIA ®. - Wil
SBANCARIA €@ (D1X @ PagSeguro ‘me




